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Supplier Relatfonshipmanagement
"Eine Beratung ist nur dann erfelgreich, wenn Inhalte verstanden und
mitgetragen werden.*

Die Ausgangslage

In immer mehr Unternehmen wird der Einkauf nicht nur als eine Dienstleistung im Unternehmen
verstanden, sondern gilt als wichtiger Bestandteil der Wertschdpfungskette, von dem ein
signifikanter Beitrag zur Ergebnisverbesserung erwartet wird.

Zugleich stehen Sie vor der Herausforderung die hohen Qualitdtsanspriiche Ihres Unternehmens zu
erhalten und stetig zu verbessern und die immer komplexeren Lieferketten in lhre
Geschaftslésungen zu integrieren.

Die Aufgabe
Um entsprechende Kosteneinsparungen zu realisieren sind die komplexen Einkaufsprozesse zu
verschlanken und zu integrieren.

Die L6sung

Mit SAP Supplier Relationship Management (SAP SRM) kdnnen Sie lhre
Beschaffungsprozesse vereinfachen und automatisieren. Die Losung SAP
SRM ist fur den langfristigen, optimal in lhre weiteren Kernprozesse
integrierten Einsatz entwickelt worden.

Das Konzept einer zentralen Beschaffungsplattform mit Integration in die
dezentralen operativen Systeme unterstitzt das dahinter liegende
organisatorische Konzept einer modernen Einkaufsabteilung.

Strategischer Einkauf
= Einkaufsanalysen, Lieferantenmanagement, Elektronische
Ausschreibungen / Auktionen, Kontraktmanagement

Operativer Einkauf
= E-procurement, Kataloghestellung

Zusammenarbeit mit Lieferanten
= Integration der Lieferanten in den Bestellprozess, Gemeinsame
Produktentwicklung,
Zusammenarbeit im strategischen Prozess
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Unsere Expertise

Unsere gesamtheitliche Betrachtung der Einkaufsprozesse tber die reinen SAP SRM Funktionalitaten
hinaus ermdglich die Ausarbeitung einer optimalen Lésung in aufbau- sowie ablauforganisatorischen
Prozessen und die Integration in bestehende Systemlandschaften.

Wir informieren Sie gerne:

E-Mail: info@conarum.com
Tel.: +49-8725-96750-0
Fax: +49-8725-941004
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